
経営革新のテーマと概要
テ ー マ コンパクト高速半導体測定器の開発および海外展開

計画期間 平成２５年４月～平成３０年３月（５年計画） 【平成２６年３月承認】

会社概要

社 名 アズールテスト株式会社【川島町】

代 表 者 稲村 耕司 事 業 内 容 半導体測定機器製造業

小型でありながら高精度・高速の測定が可能なディスク

リート半導体測定器の開発に成功した。携帯電話等に使わ

れる部品を1日に数１０万個テストでき、この性能が台湾

を中心に評価され、海外販売を成功させるなど、基幹事業

となった。

受託開発品

自社開発品

〈デジタイザ〉 〈計測電源装置〉 〈ＩＣテスタ〉

〈ディスクリートテスタ〉

ノウハウと
プラットホーム
を活かして。。。

高精度

高速 小型

1日に数10万個の
トランジスタを測定



経営革新のテーマと概要
テ ー マ

新塗装工場稼働に伴い新鋭機械装置を導入し、

生産効率・生産能力をアップし、売上アップを目指す

計画期間 平成２６年１月～平成２８年１２月（３年計画） 【平成２６年９月承認】

会社概要

社 名 株式会社デサン【さいたま市】

代 表 者 藤池 一誠 事 業 内 容 塗装業及び広告サービス業

新工場の設立、新鋭設備の導入などハード面の整備によ

り、超大型車両の受注が可能となるとともに生産性向上を

実現した。また、地域に密着した雇用、熟練者のバランス

の良い配置などソフト面も整備し、受注増に対応した。

③大型塗装ブースの設置

生産効率とエネルギー
効率のアップを実現

②UVｲﾝｸｼﾞｪｯﾄ機の導入

スペースセービングと
速乾性を実現

①新工場の設立

塗装等の施工工程の
ライン方式化を実現

大小多品種の車両を
効率的に施工！

④人材面の整備



経営革新のテーマと概要
テ ー マ エアートランポリンを活用した子供向け体操教室の多店舗展開

計画期間 平成２４年９月～平成２８年８月（４年計画） 【平成２５年３月承認】

会社概要

社 名 ネイス株式会社【川口市】

代 表 者 南 友介 事 業 内 容 体操等スクール業

体操指導員養成プログラム・ビデオ教材を開発するなど、

社内教育体制を整備することで人材不足を解消し、多店舗

展開を実現した。また、テレビ電話によるミーティングな

どＩＴの導入により、全店舗の効率的な管理、経営方針の

社員への浸透を可能とした。

計画前：４店舗 計画後：１１店舗（現在：１５店舗）

人材育成体制の整備

・養成プログラムの作成
・ビデオ教材の作成

多店舗展開に成功！

〈レッスン風景〉

店舗管理体制の整備

・テレビ電話による会議
・見守りカメラの設置

全店舗の効率的な管理



経営革新のテーマと概要
テ ー マ

タブレットを活用した自社独自の代理店営業

サポートシステムの開発 ～新たな販路を求めて～

計画期間 平成26年11月～平成29年10月（３年計画） 【平成２７年２月承認】

会社概要
社 名 株式会社ハマ電子【加須市】

代 表 者 藤澤 淳司 事 業 内 容
電子制御回路製造業及び
ワイヤーハーネス加工業

当社オリジナル製品である備蓄型自動パック式災害用ト

イレ「トイパックⅡ Ｎｅｏ」の販売に関して、タブレッ

トを代理店に貸与し営業活動を支援する体制を構築した。

このシステムにより効率的・効果的な営業が可能となり、

販売網の拡大を実現した。

従来 〇パンフレットを用いた営業

⇒製品の良さが伝わりにくい。

〇デモ機を用いた営業

⇒重い。説明時間の確保が必要。

現在 〇タブレットを用いた営業

⇒製品の優位性を短時間かつ簡易に伝えることが可能。

・1分程度の紹介動画の製作

・代理店のフォロー体制の徹底

・展示商談会への出展

全国に販売網を拡大し
事業の柱の1つに！

〈トイパックⅡ Ｎｅｏ〉



経営革新のテーマと概要
テ ー マ

当社でのポップデザイン和服・足袋開発、

および『いま粋プロジェクト』海外店舗販売による海外展開

計画期間 平成２５年７月～平成３０年６月（５年計画） 【平成２６年３月承認】

会社概要

社 名 株式会社武蔵野ユニフォーム【行田市】

代 表 者 小松 和弘 事 業 内 容 作業服等製造販売・卸売業

斬新なデザインの「サムライ足袋」等を開発し、この取

組が多くのメディアで取り上げられ、ブランド力が向上し

た。また、展示会の出展など海外展開を積極的に行い、海

外店舗販売に成功した。

ブランド力
の向上！

地場産業「行田の足袋」に関して。。。

‣より新しい
製品開発

‣積極的な
海外展開

新聞、テレビ等の

多数のメディア露出

普段着としても
履きこなせるデザイン！



経営革新のテーマと概要
テ ー マ 三輪自転車の新たな「訪問型試乗サービス」の創出と普及

計画期間 平成２７年１月～平成２９年１２月（３年計画） 【平成２７年１２月承認】

会社概要

社 名 やーさん輪業【蕨市】

代 表 者 矢野 誠一 事 業 内 容 自転車小売業

三輪自転車や四輪自転車の訪問型試乗サービスを含め、

乗り方についての専門的なアドバイスを徹底した接客サー

ビスにより大手との差別化に成功した。また、行動計画の

可視化により、家族経営による協力体制が強化された。

売上が約2倍に！

三輪自転車の専門店の地位を確立

来店が難しい顧客に対し、

訪問型試乗サービスを展開

専門的なアドバイス、丁寧な接客

により、量販店との差別化を実現

〈訪問試乗風景〉


